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Zagadnienia \

» Uwagi wstepne,

» Cel, metodyka i zrodto danych,

» Jakosciowo-cenowe strategie konkurowania

w handlu rolno-spozywczym Polski,

Struktura polskiego eksportu rolno-spozywczego

wedtug stosowanych strategii konkurowania,

» WhnioskKi.




= Okreslenie podstawy konkurencyjnosci
polskiego eksportu rolno-spozywczego,
tj. odpowiedz na pytanie, czy polska zywnosc¢
znajduje nabywcow na rynku Swiatowym ze
wzgledu na oferowang cene, czy ze wzgledu na

jakosc¢ produktow?




Zrodto danych \

» Dane statystyczne dotyczace Swiatowego

| unijnego handlu zagranicznego produktami
rolno-spozywczymi WITS, pochodzace z bazy
World Integrated Trade Solution (Comtrade),
do ktorej Instytut uzyskat dostep dzieki
wspotpracy z Instytutem Badan Rynku,

Konsumpcji I Koniunktur w Warszawie.




Metodyka ‘

» Do analizy strateqgii (form) konkurowania na
rynkach miedzynarodowych wykorzystano metode
jakosciowo-cenowa, bazujaca na koncepc;ji
prof. Karla Aigingera, wykorzystujacg tzw.
wskaznik ,cena-waga”, czyli kombinacje dwaoch
miar konkurencyjnosci.

» Macierz konkurencyjnosci zaproponowana przez
K. Aigingera jest kombinacjg nastepujacych dwoch
wskaznikow: relacji wartosci jednostkowych cen
w eksporcie do wartosci jednostkowych cen w
Imporcie oraz réznicy pomiedzy wielkoscig
eksportu a wielkoscig importu (salda wymiany).




Relacja wartosci jednostkowych

(unit values) cen w eksporcie do wartosci
jednostkowych cen w imporcie
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. Qgdzie:

NS UV, — relacja cen w eksporcie do cen w imporcie k-tej grupy towarow (tutaj: dziatu HS),
V.*, Q™ — odpowiednio warto$¢ i wolumen eksportu Polski do danej grupy krajow (panstwa
UE-15, UE-12, spoza UE-27) bgdz na rynek Swiatowy,

V™, Q'™ — odpowiednio warto$¢ i wolumen importu Polski z danej grupy krajow (panstwa

& UE-15, UE-12, spoza UE-27) badz ogotem ze $wiata,

| — grupa produktow wedtug szeSciocyfrowej klasyfikacji HS,

n — liczba produktow w k-tej grupie towarow.
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Saldo wymiany handlu zagranicznego £ :
w ujeciu ilosciowym, w jednostkach fizycznych
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gdzie:

Sqi — saldo wymiany w ujeciu ilosciowym Polski z dang grupg krajow dla k-tej grupy towarow
~ (tutaj: dziatu HS),

. —wolumen eksportu Polski do danej grupy krajoéw badz na rynek Swiatowy,

Q" —wolumen importu Polski z danej grupy krajow badz ze $wiata,
k — grupa towarow (tutaj: dziat HS).




Strategie konkurowania

wg. Karla Aigingera

UV<1 Uv=1

V. Nieskuteczna
strategia
konkurowania nizszg
ceng

lll. Potencjalnie
skuteczna strategia
konkurowania jakoscig




Hipoteza przyjeta przez : '\
K. Aigingera

» Jesli wartosci jednostkowe (wskaznik UV)
odzwierciedlajg koszty (ceny), a produkty sg
homogeniczne, wowczas kraje z nizszymi kosztami
(cenami) powinny byc¢ eksporterami netto w handlu
tymi produktami, a kraje z wysokimi kosztami powinny
by¢ importerami netto. Skoro kraj jest eksporterem
netto w handlu dang grupg towaréw (pomimo
posiadania wyzsze] wartosci jednostkowej), to musi to
by¢ spowodowane rdéznicami jakosci w wymienianych
towarach. Hipoteza ta zostata sformutowana przy
zatozeniu, ze popyt na rynkach miedzynarodowych
jest elastyczny”.

[K. Aiginger, The use of unit values to discriminate between price and quality competition,
Cambridge Journal of Economics, Vol. 21, No 5, September 1997, 575-576]




Wskazniki jakosciowo-cenowe SN
w handlu rolno-spozywczym Polski ogotem
Opis dziatu HS 2000-2003 | 2004-2008 2009 2010

Produkty rolnictwa

Zwierzeta zywe §

Ryby i owoce morza

Warzywa

Owoce i orzechy |

Kawa, herbata, przyprawy

Zboza T

Nasiona i owoce oleiste

Mieso i podroby

Produkty mleczarskie

Produkty mtynarskie, stéd, skrobie

Tluszcze i oleje zwierzece lub roslinne

( | Przetwory z miesa, ryb i owocow warzyw

Cukry i wyroby cukiernicze T

Kakao i przetwory z kakao

Przetwory zbozowe i pieczywo cukiernicze

Przetwory z owocéw i warzyw 4

Rb6zne przetwory spozywcze ¢

Napoje bezalkoholowe i alkoholowe §

Odpady i pasze dla zwierzat 11 [

Tyton i wyroby tytoniowe § 1l 1l
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Wskazniki jakosciowo-cenowe S
w handlu rolno-spozywczym Polski
Z poszczegolnymi grupami panstw w 2010 roku

Opis dziatlu HS Ogodtem UE-15 UE-12 Spoza UE-27
Produkty rolnictwa

e

>
Q5071 - 20'\

Zwierzeta zywe

Ryby i owoce morza
Warzywa

Owoce i orzechy

Kawa, herbata, przyprawy
Zboza

Nasiona i owoce oleiste

Produkty przemystu spozywczego

Mieso i podroby

Produkty mleczarskie

Produkty mtynarskie, stod, skrobie

N | Tluszcze i oleje zwierzece lub roslinne
N Przetwory z miesa, ryb i owocOw morza
Cukry i wyroby cukiernicze

Kakao i przetwory z kakao

Przetwory zbozowe i pieczywo cukiernicze
5| Przetwory z owocow i warzyw

Rbzne przetwory spozywcze

Napoje bezalkoholowe i alkoholowe
Odpady i pasze dla zwierzat

Tyton i wyroby tytoniowe




Wskazniki jakosciowo-cenowe w handlu rolno-

-spozywczym Polski z panstwami UE-15

Opis dziatu HS

2000-2003

2004-2008

Zwierzeta zywe | |

Ryby i owoce morza 1

Warzywa

Owoce i orzechy

rolnictwa

Kawa, herbata, przyprawy

Zboza 1

Nasiona i owoce oleiste

Mieso i podroby ¥

Produkty mleczarskie

Produkty miynarskie, stod, skrobie §

Ttuszcze i oleje zwierzece lub roélinne §

{| Przetwory z miesa, ryb i owocéw morza

Cukry i wyroby cukiernicze §

Kakao i przetwory z kakao

Przetwory zbozowe i pieczywo cukiernicze

¥| Przetwory z owocow i warzyw

Rézne przetwory spozywczel

Napoje bezalkoholowe i alkoholowe §

Odpady i pasze dla zwierzat T

Tyton i wyroby tytoniowe 1




Wskazniki jakos$ciowo-cenowe w handlu Y
rolno-spozywczym Polski z panstwami UE-12

Opis dziatu HS 2000-2003 | 2004-2008 2009 2010
Produkty rolnictwa
Zwierzeta zywe [l
Ryby i owoce morza
Warzywa
Owoce i orzechy
Kawa, herbata, przyprawy
Zboza 1 \Y [l [l [l
Nasiona i owoce oleiste [l [l [l [l
Produkty przemystu spozywczego

Mieso i podroby

Produkty mleczarskie

Produkty mtynarskie, stéd, skrobie

y | Ttuszcze i oleje zwierzece lub rodlinne §
Przetwory z miesa, ryb i owocow morza
Cukry i wyroby cukiernicze

Kakao i przetwory z kakao

Przetwory zbozowe i pieczywo cukiernicze
¥ Przetwory z owocow i warzyw

# R67ne przetwory spozywcze

Napoje bezalkoholowe i alkoholowe \Y \Y \Y \Y
Odpady i pasze dla zwierzat
Tyton i wyroby tytoniowe
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Wskazniki jakosciowo-cenowe w handlu rolno-

PR
Y

-spozywczym Polski z krajami spoza UE

Opis dzialu HS 2000-2003 | 2004-2008 2009 2010
Produkty rolnictwa

>
Q5071 - 20'\

Zwierzeta zywe

Ryby i owoce morza
Warzywa

Owoce i orzechy 1
Kawa, herbata, przyprawy
Zboza 1

Nasiona i owoce oleiste 4

Produkty przemystu spozywczeg

Mieso i podroby

Produkty mleczarskie ¥

Produkty mtynarskie, stod, skrobie |

L | Ttuszcze i oleje zwierzece lub roslinne

4| Przetwory z miesa, ryb i owocow morza
Cukry i wyroby cukiernicze 1

Kakao i przetwory z kakao

Przetwory zbozowe i pieczywo cukiernicze
¥ Przetwory z owocow i warzyw |

@ ROZne przetwory spozywcze

Napoje bezalkoholowe i alkoholowe
Odpady i pasze dla zwierzat [l 11 11 11
Tyton i wyroby tytoniowe [l [l 11 11




Struktura polskiego eksportu rolno-
-spozywczego wedtug stosowanych strategii

konkurowania (w procentach)
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Whioski (1) (8]

= Ocena konkurencyjnosci polskiego handlu rolno-
-spozywczego, dokonana w oparciu o0 metode
jakosciowo-cenowa, bazujacg na koncepcji Karla
Aigingera, ukazata ze w pierwszych latach po akcesji
(2004-2008) — w pordéwnaniu z okresem
przedakcesyjnym (2000-2003) — zwiekszyt sie udziat
polskiego eksportu rolno-spozywczego, bedacego
efektem stosowania skutecznej strategii konkurowania
jakoscia.

W okresie kryzysu gospodarczego (2009) w polskim
eksporcie rolno-spozywczym wyraznie wzrosto
natomiast znaczenie skutecznej strategii konkurowania
nizsza ceng; w 2010 roku rola tej strategii zmniejszyta
sie, podczas gdy skutecznej strategii konkurowania
jakoscia ponownie zwiekszyia.

17




Whnioski (2) “

» W wyniku tych zmian, w 2010 roku blisko 40%
polskiego eksportu rolno-spozywczego mozna byito
przypisac zastosowaniu skutecznej strategii
konkurowania jakosciag (8 pkt. proc. wiecej niz w
okresie przedakcesyjnym), a nieco ponad 30% —
skutecznej strategii konkurowania nizszg ceng
(o0 3 pkt. proc. wiecej niz przed akcesjg).

» Skuteczne strategie konkurowania jakoscig byty typowe
dla handlu produktami przemystu spozywczego,
znacznie rzadziej stosowano je w handlu produktami
rolnictwa. W sektorze rolnictwa rozwoj handlu byt
natomiast przewaznie efektem stosowania skutecznych
strategii konkurowania ceng oraz potencjalnie
skutecznych strategii konkurowania jakoscia.
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Whioski (3) “

= W okresie cztonkostwa w UE, osiggniecie nadwyzki
obrotow handlowych artykutami rolno-spozywczymi
byto efektem konkurowania jakoscig w eksporcie takich
grup produktow, jak: mieso i podroby jadalne,
przetwory z miesa, ryb i owocOw morza, cukry i wyroby
cukiernicze, przetwory zbozowe | pieczywo cukiernicze
oraz tyton i wyroby tytoniowe (skuteczna strategia
konkurowania jakoscia).

» Polska miata takze przewagi konkurencyjne (dodatnie
wagowe saldo wymiany) w handlu produktami
mleczarskimi, roznymi przetworami spozywczymi
| warzywami. Osiggniecie nadwyzki w obrotach
handlowych tymi produktami byto jednak mozliwe dzieki
konkurowaniu ceng eksportowanych wyrobow
(skuteczna strategia konkurowania nizsza cena).

19



Whioski (4) (8]

» W kilku grupach produktéw, mimo osiggania wyzszych
cen w eksporcie niz w imporcie, nie udato sie Polsce
uzyskac przewag konkurencyjnych, wyrazonych
dodatnim wagowym saldem wymiany (potencjalnie
skuteczna strategia konkurowania jakoscia).

Byty to: ryby | owoce morza, kawa, herbata i przyprawy,
produkty przemystu mtynarskiego i skrobiowego, kakao
| przetwory z kakao, odpady | pasze dla zwierzat.

* = Najbardzie] niekorzystna sytuacja cechowata natomiast
handel ttuszczami i olejami zwierzecymi lub roslinnymi
oraz napojami bezalkoholowymi i alkoholowymi. Polska
importowata wieksze ilosci tych produktow niz
eksportowata, a dodatkowo ceny w ich eksporcie byly
nizsze niz ceny w imporcie. Oznaczato to
nieskuteczna strategie konkurowania nizsza cena.
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Dziekuje za uwage!




